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nadelas principales razo-
nes porlasqueocurrenlas
adquisicionesde empresas
es para consolidarsinergiasy de
estamanera crear mayor valor pa-

: rael negocio. Con los cambios que :
: hatraidolanuevarealidad, estane- :
. cesidad deadquirirunnegociopara :
: sumar fuerzasno hadesaparecido, :
. alcontrario, se harepotenciado. Es- :
: tasituacion se daen muchos casos
i paraincluirunalineaadicionalde :
i negocios necesaria para el princi-
: pal,comolaadquisiciondeunaem- :
. presadetransporte paraeltraslado :
: de los productos fabricados o una :
: empresa empacadora para el co-
i rrectoenvasadode estos.
i Ahora bien, las sinergias no se :
: danunicamenteatravésdelacom- :
: pradeunnegociooactivo, también
. sepuedengeneraratravésdelasus- :
i cripcidonde acuerdosentredosem- :

ISTOCK

presas que se necesitanentre si. Es-
tos son los famosos joint ventures
i quesesuscribencuandolasempre- :
sas que participan mantienensuin- :

dividualidad, esdecir, siguen sien-

: do dos organizaciones separadas, :
. pero se alian por un fin concreto. :
. Por ejemplo, para compartir una :
. plantade produccion, maquinaria, :
i transporte,canalesdedistribucion, i
i gastos de publicidad, equipos de
i ventas, u otros. De esta manera, :
i uniéndose podran reducir costos
i operacionales, optimizar los recur- :
i sosexistentesydisminuiralgunos :
: : sible; paraesoson necesariostodos

riesgos.

La nueva realidad ha hecho que :
i muchas empresas ante las necesi- :
: dadesqueselespresentaronsevie- :
. ranobligadas aunirse para sobre- :
: vivir. El ejemplo més claro de esto :
i eselcasodelosdeliveries adomici-
i lio; antes de la pandemia todavia :
i habia algunos negocios que no te- :
nian el servicio de entrega a domi- :
: los contratos de joint venture, que

cilio, ahora eso es imposible, sim-

: plemente desaparecerian. Estaesla :

razon porlaquelagran mayoriade
empresas de todos los rubros (ali-
mentos, prendas de vestir, produc-
tosde limpieza, hastavacunas) han
suscritoacuerdos con negocios que
se dedican al transporte de dichos
bienesyservicios.

Laidea en estos tiempos es resis-
tir el entorno desfavorable e inten-
tarsobreviviren lamedidadelo po-

los mecanismos paralograrlo. Con
lallegada delaansiadavacunayla
vuelta pocoapocoalanormalidad
que antes conociamos, estos cam-
bios que se han dado sindudaalgu-
navanacontinuar. Muchos empre-
sarios estan viendo comprar nego-
ciosoactivos pararepotenciaraque-
llo que antes tenian, lo mismo con

cadadiason mascomunes.



