
CALENDRIER RÉDACTIONNEL DU 1er SEPTEMBRE AU 15 DÉCEMBRE 2022

■ �Dossiers mensuels : Le traitement transversal d’un thème important : formation continue, conseils en marketing  
et «papiers» magazine. Une façon agréable et efficace de faire, tous les mois, le tour d’un sujet.

■ �Cas de comptoir : Une approche très pratique consacrée au conseil officinal : cas de comptoir, tableau de 
produits, test de connaissance. Cette rubrique paraît deux jeudis par mois.

■ ��Pharmaco pratique : Une rubrique mensuelle consacrée à une classe thérapeutique innovante, rédigée  
par un pharmacologue : mécanisme d’action, cibles thérapeutiques, pharmacocinétique.

■ ��Autour de l’ordonnance : Un rendez-vous de formation continue dédié à une pathologie :  
rappels physiopathologiques, questions à l’officine, traitements médicaux, commentaire d’ordonnance.  
Une formation à retrouver un jeudi sur quatre.

Tendance et marché : Les chiffres clés d’un marché et les conseils pour bien construire son rayon (leader à la loupe, témoignages,  
techniques de vente...) 

Adjoints au quotidien : Un rendez-vous consacré aux rôles et missions des adjoints.

Zoom sur l’équipement : Les clés pour bien s’équiper (agencement, informatique, services...)

Officine Pratique : Les fondamentaux de la pharmacie au quotidien (choix d’un logiciel, gestion du personnel, démarche qualité...)

Les Baromètres du Quotidien : Pour aider les pharmaciens à gérer leurs stocks et à mieux commander, chaque mois « Le 
Quotidien » publiera les principaux chiffres clés des ventes de médicaments à l’officine.

Actualité équipement : Tous les mois, les nouveautés de l’agencement, du mobilier, de l’informatique,  
de l’automatisation...

Rubrique Véto pratique : rubrique mensuelle rédigée par un vétérinaire sur des sujets qui touchent à la pharmacie vétérinaire  
et aux soins et conseils apportés aux propriétaires d’animaux.

Rubrique Histoires de plantes : deux fois par mois, comment les usages anciens et traditionnels du monde végétal  
éclairent les applications modernes de la phytothérapie.

SEPTEMBRE
Jeudi 1er	 ■	� Autour de l’ordonnance : diabète de type 1  

(suivi & prévention des complications)

	 ■	 Actualités équipement

	 ■	 Gestion de l’officine	

	 ■	� Histoires de plantes : qât catha edulis

Jeudi 8	 ■	 Cas de comptoir : yeux sensibles, rouges et secs

	 ■	� Officine Pratique : sonoriser l’officine

	 ■	� Les Baromètres du Quotidien :  
TOP 5 : Sphère ORL + Maquillage

	 ■	 Portrait

Jeudi 15	 ■	 Pharmaco pratique : anticorps monoclonaux

	 ■	 Zoom sur l'équipement : la chaîne du froid

	 ■	 Tendances & marché : soins des pieds

	 ■	� Rubrique Véto pratique : gérer les chaleurs d’une chienne 
à la maison

	 ■	� Histoires de plantes : la passiflore

Jeudi 22	 ■	� Cas de comptoir : les maux de l’enfant 
(dents, vers, poux…)	

	 ■	 Gestion comptable

	 ■	� Série adjoints : exercer en Belgique

	 ■	 Portrait

Jeudi 29	 ■	� Autour de l’ordonnance : méningites à méningocoques 
et prévention

	 ■	 Actualités équipement

	 ■	� Histoires de plantes : le géranium bourbon

	 ■	� Histoire de la pharmacie

	 ■	 SPÉCIAL AGENCER, ÉQUIPER 

OCTOBRE
Jeudi 6	 ■	 Cas de comptoir : rhinites et sinusites	

	 ■	 Gestion de l’officine

	 ■	� Officine Pratique : l’entretien de l’officine

	 ■	 Portrait

Jeudi 13	 ■	 Pharmaco pratique : les médicaments du coeur	

	 ■	� Les Baromètres du Quotidien :  
TOP 5 : anti-diarrhéique + déodorants

	 ■	 Zoom sur l'équipement : les vitrines lumineuses

	 ■	 Tendances & marché : le sommeil (CA, OTC, DM…)

	 ■	� Histoires de plantes : l’hydrocotyle

	 ■	� Rubrique Véto pratique : un hérisson dans mon jardin

Jeudi 20	 ■	 Cas de comptoir : conseils en orthopédie

	 ■	� SPÉCIAL GROUPEMENTS : L’ÉCO-RESPONSABILITÉ

	 ■	 Portrait

Jeudi 27	 ■	� Autour de l’ordonnance : l’hépatite C

	 ■	 Actualités équipement

	 ■	 Gestion comptable

	 ■	� Série adjoints : adjoint handicapé

	 ■	� Histoires de plantes : l’onagre

	 ■	� Histoire de la pharmacie

	 ■	 SPÉCIAL ÉCONOMIE DE L’OFFICINE

NOVEMBRE
Jeudi 3	 ■	 Cas de comptoir : RGO et aigreurs d’estomac

	 ■	� Officine Pratique : la gestion de l’accueil téléphonique

	 ■	 Gestion de l’officine (social, juridique, fiscal)

	 ■	 Portrait

Jeudi 10	 ■	 Pharmaco pratique : les médicaments de la coagulation	

	 ■	� Les Baromètres du Quotidien :  
TOP 5 : sevrage tabagique + soins corps

	 ■	� Zoom sur l'équipement : les applications mobiles proposées  
par les groupements

	 ■	 Tendances & marché : les produits à base de CBD

	 ■	� Rubrique Véto pratique : conseils pour le soin des yeux d’un chien

	 ■	� Histoires de plantes : la quassia amara

Jeudi 17	 ■	 Cas de comptoir : conseils aux diabétiques

	 ■	 Gestion comptable

	 ■	� Série adjoints : la dispensation du matériel médical

	 ■	 Portrait

Jeudi 24	 ■	� Autour de l’ordonnance : les vaccinations pratiquées à l’officine

	 ■	 Actualités équipement

	 ■	� Histoires de plantes : la ciste lanadifère

	 ■	� Histoire de la pharmacie

	 ■	 SPÉCIAL L’INNOVATION À L’OFFICINE

DÉCEMBRE
Jeudi 1er	 ■	 Cas de comptoir : les mycoses superficielles

	 ■	 Gestion de l’officine (social, juridique, fiscal)

	 ■	� Officine Pratique : le portage à l’officine

	 ■	 Portrait

Jeudi 8	 ■	 Pharmaco pratique : les médicaments du psoriasis

	 ■	� Les Baromètres du Quotidien :  
TOP 5 : laxatifs + produits solaires

	 ■	 Zoom sur l'équipement : les sites de vente en ligne de médicaments

	 ■	� Tendances & marché : des cosmétiques aux couleurs 
de votre pharmacie

	 ■	� Histoires de plantes : le saule

	 ■	� Rubrique Véto pratique : accompagner un propriétaire  
de chien diabétique

	 ■	 SPÉCIAL UNE SAISON À VIRUS

Jeudi 15	 ■	 Cas de comptoir : les toux

	 ■	 Gestion comptable

	 ■	 Portrait

JANVIER 2023
Jeudi 5	 ■	 SPÉCIAL BILAN 2022
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