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Le trafic Web gratuit
TRANSFORMEZ VOTRE MESSENGER EN UNE MACHINE À VENDRE !

Trafic Web gratuit ?

Le trafic gratuit sur le Web est l'un des Saint Graal du marketing Internet. Ce qui est 

surprenant avec le trafic gratuit, c'est qu'il n'y a pas de véritable « secret » : il s'agit 

souvent de se concentrer simplement sur quelques activités clés et de créer un 

processus ou un système pour rendre le travail aussi simple que possible.

La bonne nouvelle est que cela signifie que toute personne qui s'applique peut générer 

un tsunami de trafic vers le site Web ou le blog de son choix. 

Les techniques que je vais décrire dans ce rapport ne nécessitent pas un diplôme en 

astrophysique, juste une volonté de vous appliquer à la tâche en cours et un 

engagement à suivre.

http://gagner-sur-internet.com/
https://cutt.ly/1KHZZYY
http://gagner-sur-internet.com/
http://gagner-sur-internet.com/
http://gagner-sur-internet.com/
http://gagner-sur-internet.com/
http://gagner-sur-internet.com/
http://gagner-sur-internet.com/


optimisation du moteur de recherche
Avant de nous plonger dans l'optimisation des moteurs de recherche en tant que sujet, 

vous avez peut-être déjà entendu le terme, mais vous n'avez pas entièrement compris 

ce qu'il signifie. L'optimisation des moteurs de recherche (souvent abrégée en SEO) est

le processus par lequel un propriétaire de page Web optimise la structure et le contenu 

d'une page Web donnée pour la faire apparaître très pertinente pour un terme de 

recherche donné. L'objectif est d'être répertorié en haut (ou au moins sur la première 

page) d'une page de résultats de moteur de recherche (également appelée SERP).

Le point clé à souligner ici est la « page Web » et non le site Web. Alors que quelques 

sites sont considérés comme des "sites d'autorité" par Google et ont plusieurs pages 

répertoriées en haut d'une page de résultats de recherche, la grande majorité des 

demandes de recherche renvoient des listes de pages individuelles.

Ceci est très important car cela vous permet de créer une nouvelle page spécifiquement

pour chaque terme de recherche que vous ciblez (voir ci-dessous). En règle générale, 

votre client Web potentiel saisira un terme de recherche dans un moteur de recherche, 

puis analysera les résultats pour trouver ce qu'il recherche.

S'ils ne trouvent pas ce qu'ils recherchent, ils peuvent naviguer jusqu'à la page 2 ou 3 

des résultats du moteur de recherche, mais il est très peu probable qu'ils aillent plus 

loin. Il est beaucoup plus probable queils essaieront d'affiner leur recherche en entrant 

un terme de recherche modifié ou, dans certains cas, un terme de recherche 

complètement différent.

Repensez à la dernière fois que vous cherchiez quelque chose mais que vous ne 

connaissiez pas le terme de recherche exact à saisir… quel processus avez-vous suivi 

pour trouver ce que vous cherchiez ?

HostPro: Système d'hébergement Cloud illimité à vie sans abonnement
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Étude de marché
La première étape d'une campagne de référencement efficace est la tâche plutôt peu 

glamour, et certains diraient ennuyeuse, de l'étude de marché. L'idée ici est simple. 

Vous devez savoir quels mots ou expressions votre public cible saisit dans la zone de 

requête du moteur de recherche afin de pouvoir prendre des mesures pour bien vous 

classer pour cette expression ou ce mot clé particulier.

Avec littéralement des milliards de pages Web en ligne (un chiffre qui augmente chaque

jour), le chercheur moyen doit s'appuyer fortement sur les moteurs de recherche pour 

l'aider à trouver ce qu'il recherche.

Alors que Google reçoit le plus grand volume de requêtes de recherche, c'est une 

erreur d'ignorer les autres moteurs de recherche. Et quand je parle de moteur de 

recherche, vous serez peut-être surpris de découvrir quels sites ce terme inclut. Fin 

20013 YouTube.com     classé comme le deuxième moteur de recherche le plus important 

(et le plus populaire) sur Internet (le numéro 1 était bien sûr la société mère de YouTube

Google.com).

Un autre fait intéressant à noter est que si Google est le plus populaire pour les 

recherches générales, de nombreuses études ont montré que le trafic provenant de 

Bing.com     (anciennement MSN) convertit très bien les acheteurs. Ainsi, alors que 

Google obtient plus de recherches, il semble que Bing soit utilisé par plus d'acheteurs à 

domicile pour trouver des choses à acheter.

Comme ce rapport porte sur le «trafic Web gratuit», je décrirai comment vous pouvez 

effectuer une étude de marché efficace en utilisant uniquement les ressources gratuites 

disponibles sur les moteurs de recherche.

D'un autre côté, une option alternative (et souvent plus rapide) serait d'investir dans l'un

des nombreux excellents outils de recherche de mots clés tels que Market Samurai (qui
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fait bien plus que de la recherche de mots clés) et des outils plus spécialisés comme 

Mot-clé Long Tail Pro.

Mais revenons aux méthodes gratuites. Comme vous comptez sur les moteurs de 

recherche pour attirer les visiteurs sur votre site, il est logique de commencer votre 

recherche par mot-clé en utilisant leurs propres outils.

Une recherche rapide sur Google pour "Google External Keyword Tool" vous amènera, 

sans surprise, au propre outil de mots clés de Google. Ici, vous entrez vos mots-clés 

principaux et l'outil Google Keyword renverra une liste de mots-clés associés et 

indiquera le nombre de fois que chaque mot-clé ou expression de mot-clé est utilisé 

comme terme de recherche par mois.

Par exemple, disons que vous cherchez à commercialiser des cages à oiseaux. En 

utilisant le Google Keyword Tool, vous trouvez les résultats suivants (les nombres sont 

des recherches par mois) :

Phrase Recherche locale Recherche globale

"cage à oiseaux" 450 000 673 000

"cages à oiseaux" 301 000 368 000

"cages à oiseaux" 12 100 33 100

"grande cage à oiseaux" 18 100 27 100

"oiseau en cage" 14 800 22 200

"cages a oiseaux a vendre" 12 100 14 800

"grandes cages à oiseaux" 14 800 14 800

"support cage a oiseaux" 8 100 12 100

"la cage à oiseaux" 9 900 12 100
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"cages à oiseaux déco" 9 900 9 900

"cage à oiseaux" 3 600 8 100

"cage à oiseaux ancienne" 8 100 8 100

Comme vous pouvez le voir à partir des résultats ci-dessus, un nombre raisonnable de 

recherches mensuelles sont effectuées pour une gamme d'expressions liées à Bird 

Cage.

Un mot d'avertissement, lorsque vous effectuez votre recherche par mot-clé à l'aide de 

l'outil Google : veuillez vous assurer que vous avez sélectionné une « expression 

exacte » ou une « correspondance exacte », car cela vous donnera une estimation 

beaucoup plus fiable du nombre de recherches effectuées.

La façon intelligente de travailler consiste à choisir les phrases les plus ciblées. Les 

personnes utilisant l'expression «cage à oiseaux» pourraient rechercher tout ce qui 

concerne le sujet. Les personnes à la recherche de «cages à oiseaux à vendre» sont 

beaucoup plus susceptibles d'être les acheteurs que vous cherchez à attirer sur votre 

page Web. Vous devez donc choisir ces types de phrases comme mots clés de 

référencement.

Après avoir terminé cette étape, vous devriez maintenant avoir une liste de mots-clés 

principaux et connexes ainsi que le nombre de personnes effectuant une recherche par 

mois en utilisant chaque mot-clé ou expression.

NOUVEAU : Vous pouvez gagner jusqu'à 2350€/mois grâce à Instagram
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Analyse de la concurrence

La prochaine étape de votre campagne pour attirer gratuitement des visiteurs Web 

consiste à découvrir quelle est votre concurrence pour les différentes phrases de votre 

liste restreinte. C'est très facile à faire, il suffit de prendre chaque phrase et de la saisir 

dans Google.com, Bing.com     et Yahoo.com.

Pour chaque recherche, je regarderais les pages que le moteur de recherche en 

question classe déjà bien. Je suggérerais que vos objectifs ici soient premièrement de 

voir dans quelle mesure vos concurrents se classent dans les résultats de recherche et 

deuxièmement d'utiliser vos concurrents pour vous aider dans votre quête d'excellents 

résultats de moteur de recherche (et par la suite un peu plus de trafic gratuit).

Le travail d'un moteur de recherche consiste à faire correspondre un visiteur Web avec 

une requête (la phrase clé) avec une page Web pertinente qui a une réponse à la 

requête.

 Alors, quelle est la pertinence des pages en haut des résultats des moteurs de 

recherche ? Parlent-ils de "grandes cages à oiseaux"plusieurs fois par exemple ? Ce 

sont vos concurrents potentiels et vous recherchez des pages que vous pouvez battre 

dans les résultats des moteurs de recherche.

Obtenir un coup de main de la concurrence est une pratique que je pense que la plupart

des gens négligent. Alors, restez un peu plus longtemps avec Bird Cages, entrez la 

phrase clé pour laquelle vous souhaitez optimiser votre site, puis sélectionnez le 

résultat n ° 1 dans le moteur de recherche.

Ensuite, à l'aide de la commande Afficher la source de votre navigateur, examinez le 

code Web sous-jacent. (Cette option est disponible sur tous les navigateurs populaires, 

mais vous devrez peut-être consulter les menus ou la section d'aide du navigateur.) 

Maintenant, nous n'allons pas devenir tous geek ici, jetez simplement un coup d'œil aux

sections suivantes :
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<title> Le titre de la page Web</title>

<meta name=”description” content=”La description de la page va ici” />

<meta name=”keywords” content=”Les mots-clés de la page doivent être 

ici” />

Ces morceaux de code amusants s'appellent des balises et ils informent votre 

navigateur Web (et des choses comme les moteurs de recherche) sur la page Web.

La balise "Titre" est l'un des éléments de code les plus importants de la page Web. Si la

page Web de votre concurrent ne contient pas le mot-clé en question dans cette balise, 

c'est une bonne nouvelle - vous avez une chance de le dépasser dans les résultats de 

recherche.

Les balises « Meta » sont moins importantes pour les moteurs de recherche mais 

peuvent vous être très utiles. En supposant que vos concurrents aient déjà terminé leur 

étude de marché, je m'attendrais à ce qu'ils aient d'autres mots clés et expressions 

rentables répertoriés dans leurs balises Meta.

Ainsi, une lecture rapide de ces sections de code peut vous donner des expressions 

supplémentaires à ajouter à votre liste de mots clés. De plus, si la phrase originale que 

vous avez entrée dans le moteur de recherche n'apparaît dans aucune de ces sections,

cela confirme en outre que vous avez une chance de prendre la première place dans la 

page de résultats du moteur de recherche.
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Création de liens
Vous pouvez considérer les liens vers votre site comme des votes d'autres sites Web 

pour la pertinence et la popularité de votre site. Plus vous avez de liens, meilleurs 

seront les résultats de votre moteur de recherche et, par conséquent, plus votre site 

devrait attirer de trafic gratuit.

Cependant, pour paraphraser George Orwell, « tous les liens ne se valent pas ». 

Qu'est-ce que ça veut dire? Eh bien, certains liens valent plus que d'autres. En termes 

simples, un lien vers une autre page populaire et/ou pertinente vers votre page 

comptera plus qu'un lien d'une page impopulaire ou non pertinente.

Votre objectif est donc d'obtenir autant de backlinks (un lien qui pointe vers votre propre

site) que possible et, idéalement, que ces liens proviennent d'un site d'autorité. Les 

excellents candidats pour ces liens sont les blogs populaires et respectés dans votre 

créneau et le principal élément de base de nombreuses campagnes de référencement :

les annuaires d'articles.

En termes simples, il existe deux façons d'obtenir de bons backlinks. La première 

consiste simplement à écrire un superbe contenu. Cela attirera naturellement des 

backlinks d'autres sites, car les propriétaires de sites Web tiers ou les blogueurs 

voudront mettre en valeur votre contenu s'ils pensent que cela intéressera leur lectorat.

Linkbait est un terme souvent appliqué à des styles d'articles spécifiques : ceux qui sont

susceptibles d'obtenir des liens de tiers. De bons exemples de styles de linkbait incluent

« 10 raisons pour lesquelles… », « Comment réduire de moitié votre… En 5

étapes faciles », « Comment doubler votre… Dans 28 jours », etc.

Vous pouvez clairement voir les thèmes qui traversent ces idées. Marquer des articles 

Linkbait comme ceux mentionnés sur des sites comme Digg et Delicious ou les 



promouvoir avec des liens via Twitter ou Facebook est un excellent moyen de lancer 

une campagne de marketing viral.

De même, ces mêmes points de vente sont un excellent moyen de mener des études 

de marché éclair sur les titres populaires et les types de rapports. Passer 20 minutes à 

rechercher les titres les plus populaires sur Digg dans votre créneau particulier est un 

excellent moyen de trouver des idées pour vos propres rapports courts sur les appâts 

de liens.

La deuxième façon de rassembler des backlinks est d'écrire un contenu pertinent et de 

soumettre ce contenu à des sites Web 2.0 populaires. Une variante moderne et soignée

de ce processus consiste à trouver des sites riches en contenu pertinents dans votre 

créneau (comme un blog populaire) et à devenir un auteur invité sur ce site. Il s'agit 

d'une véritable situation gagnant-gagnant. Vous obtenez votre article et un backlink très 

précieux sur le bon type de site, tandis que le propriétaire du site reçoit du contenu 

gratuit écrit pour lui.

Quel que soitstratégie que vous choisissez (et idéalement vous ferez un mélange des 

deux) plus vous pouvez obtenir de liens, mieux c'est et plus la qualité du lien est élevée,

plus son impact sur votre campagne de trafic gratuit est important.

Trafic Web gratuit

Comme mentionné au tout début de ce rapport. Il n'y a pas de secret caché pour obtenir

du trafic gratuit ou d'excellents résultats sur les moteurs de recherche. Comme pour la 

plupart des choses dans les affaires, il s'agit simplement de faire la bonne chose (étude 

de marché, analyse des concurrents, création de liens : le travail intelligent) de la bonne

manière, puis de répéter le processus (le travail acharné) jusqu'à ce que vous obteniez 

le résultat souhaité.



 ⇒  "  Formations  "     "  L  ogiciels" "ebooks" "outils" de marketing d’affili  a  tion  

GAGNEZ DE L’ARGENT SUR INTERNET

Les sites utile  

 ⇒ N°1 de l’affiliation de produits numériques en FRANCE

 ⇒ 1tpe     : Boutique de produits numérique  

 ⇒ Eldolink.com/partners

 ⇒ Allosponsor

Dropizi (15 Jours gratuits): Solution 100% Française pour le Dropshipping !

https://cutt.ly/BAfWhFD

WiziShop Solution E-commerce (15 Jours gratuits) : Créez votre boutique en ligne

https://cutt.ly/5AfmFx0

Votre nom de domaine + hébergement + création de sites + ...

Avec plus de 180 modèles de Sites déjà enregistrés à un Prix Ridicule ! 

Profitez du code Promo : CD45    ⇒     https://cutt.ly/rUTcJo2  
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au texte du "Trafic Web Gratuit" sont protégés par le droit d'auteur © 2022 G  agner-sur-  
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vendue, empruntée ou distribuée sous quelque forme que ce soit sans l'autorisation 
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